Direttore Commerciale impiegato sino al 2009 presso un importante produttore europeo di semi- lavorati plastici con un contratto di Dirigente Industria. Abituato a guidare e motivare i propri collaboratori, a realizzare piani di marketing e vendita per i prodotti mediante i canali più opportuni, a curare una politica di marca, di qualità ed immagine, a fornire una reportistica sull’andamento dell’attività, ad ottimizzare i processi e le relazioni interne fra la struttura commerciale e le altre funzioni (logistica, amministrazione, produzione, qualità, ecc.), processi anche molto complessi in considerazione della presenza di siti di produzione e decisionali in diversi paesi europei.

Più di 25 anni di carriera attraverso diversi gradi di responsabilità, esperienza internazionale nelle vendite e nel marketing, approccio imprenditoriale, mentalità flessibile, capacità di instaurare  rapporti costruttivi con i collaboratori diretti, con gli appartenenti agli altri settori aziendali ed ovviamente con gli esterni, abilità nel “problem solving” e nel trovare soluzioni tecniche, nel vedere le problematiche in prospettive più ampie prendendo le decisioni opportune, nel lavorare per obiettivi ed in piena autonomia, con verifiche sistematiche dei risultati nell’ottica del profitto aziendale.

Conoscenza lingue: francese, inglese, spagnolo,e tedesco.
